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最強営業部隊構築法 
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セミナーレジュメ 

Ⅰ．はじめに 

 

 

 

 

Ⅱ．最強営業部隊とは 

 

 

業績 ＝               ×               ×               

 

 

 

Ⅲ．営業の成果とは 

 営業の成果＝                ×               

          ×                 ×               （           ） 

          ＋                 ＋               （           ） 
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１．行動（量・質） 

 

 

 

 

 

２．商談スキル 

  ①ターゲティング 

 

 

 

  ②探客 

  

 

 

③アポ取り 

 

 

 

  ④準備 
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  ⑤アプローチ（AP) 

 

 

 

⑥リサーチ（RE) 

 

 

 

  ⑦プレゼンテーション（PR) 

 

 

 

  ⑧クロージング（CL) 

 

 

 

３．知識 
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４．意欲 
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MEMO 

                                         

                                         

                                         

                                        

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                         

                                        

                                                    

                                                     

 


